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El CEEI Valencia es una iniciativa promovida por la Generalitat Valenciana, a través del IVACE, 
para desarrollar actividades de:

ÅFomento del Emprendedurismo y la Innovación:
ï Motivación y fomento entre colectivos capaces de crear empresas

Actividades presenciales:
Å Charlas, Seminarios y Jornadas

Å Cursos Creación Empresas

Å Apoyo al Día de la Persona Emprendedora

Actividades On Line:
Å Portales CEEI 

ÅCreación de Empresas:
ï Orientación y conocimientos básicos sobre la empresa y su gestión

ï Asesoramiento financiero y tecnológico

ï Asesoramiento para elaboración del Modelo de Negocio y el Plan de Empresa

ÅCrecimiento de Empresas:
ï Instalaciones y servicios para desarrollo de proyectos empresariales ( Centro de 

Empresas, Centro de Negocios, Salas, etc.)

ï Asesoramiento en nuevas líneas de negocio y planes de crecimiento

OBJETIVOS DEL CEEI



ÁñCentro de Empresas Innovadorasò

4000 m2

ÁñCentro de Negociosò 

para nuevos emprendedores

üOfimática y Telecomunicaciones

üServicios Logísticos

üServicios Administrativos

üLocales de alquiler (entre 18 y 340 m2)

INFRAESTRUCTURA



COLABORACIONES



Introducción



ωFalta de accesoa los mercados de capital y a los
mercadosfinancierosinternacionales.

ωLa falta de garantías suficientes para responder de
estasoperacionesa medioy a largoplazo.

ωEl interés de las entidadesfinancierasque están más
preocupadas,a la hora de conceder un crédito, del
patrimonio de la sociedad y de las garantías
adicionales que de la viabilidad del proyecto
empresarial.

La dificultad de las Pymes para 

acceder a la Financiación



Es difícil 

encontrar 

buenos 

proyectos por 

los que apostar

Tengo una idea y no 

encuentro financiación 

o crédito para ponerla 

en marcha

Consejos para conseguir Inversión



1º.- Se suficientemente Objetivo y Coherente; para valorar 

si lo que uno se plantea como un negocio de éxito lo es en 

realidad o es sólo una ilusión.

2º.- Toda persona que apueste por tu proyecto quiere 

obtener un retorno por su apuesta y debes ofrecérselo.

3º.- Muestra al inversor la Capacidad evidente del equipo 

para liderar y gestionar el negocio.

4º.- El emprendedor ha de comportarse desde el minuto 

uno como un profesional.

Consejos para conseguir Inversión



Å3 Fôs:Friends, Family & Fools

ÅRECURSOS PROPIOS (Aportaciones de socios, Autofinanciación...)

ÅMERCADO PRIVADO DE DEUDA (Entidades financieras)

ÅMERCADO DE CAPITALES (Inversores Informales, Sociedades 

de Capital Riesgo) 

ÅAYUDAS Y SUBVENCIONES PÚBLICAS (Regionales, Nacionales, 

Europeos)

ÅCLIENTES / PROVEEDORES

Principales Fuentes de Financiación



Sector Público vs Sector Privado



CORTO PLAZO

ωDescuento Comercial

ωPóliza de crédito

ωFactoring

ωConfirming a proveedores

LARGO PLAZO

ωPréstamos (Hipotecarios o de 
Garantía Personal)

ωPréstamos ICO (Instituto de Crédito 
Oficial)

ωMicrocréditos

ωLeasing / Renting

ωAvales (SGR)

ωPréstamos Participativos

ωCapital Riesgo

ωBusiness Angels

Mecanismos de Financiación 

según el Plazo



Desarrollo 

de la idea
Creación de

la empresa
Desarrollo de 

la empresa
Producción 

Industrial
Producción a

Gran Escala

Tiempo

Family & Friends

Business Angels

PYME GRAN EMPRESA

Capital Riesgo (Growth)

Capital Riesgo (Development)

Salida a Bolsa

RIESGO DECRECIENTE

CDTI NEOTEC

IVACE - EBTs

ENISA

CAIXA C.RISC

PÚBLICA

PRIVADA

BANCARIA

La RECTA de la Financiación

IVF



Financiación Pública 

Regional y Nacional



ωSeconsideranpréstamosparticipativosaquellosque:

ςLa entidad prestamista recibirá un interés variable que se
determinará en función de la evolución de la actividad de la
empresaprestataria. Ademáspodrán acordarun interés fijo con
independenciade la evoluciónde la actividad.

ωLospréstamosparticipativos en orden a la prelaciónde créditosse
situarándespuésde losacreedorescomunes.

ωLospréstamosparticipativos se consideranpatrimonio contable a
los efectos de reducción de capital y liquidación de sociedades,
previstasen la legislaciónmercantil.

ωTodos los intereses pagados son deducibles en el Impuesto de
Sociedades.

Préstamos Participativos



ǒ Préstamos IVF:

| Empresas privadas que realicen actividades productivas y servicios para la financiación de 
inversiones

| Financiar inversiones de la Comunidad Valenciana, entre 150.000 y 1.000.000 ú

| Máximo 50% del proyecto

| Plazo máximo 15 años, carencia máxima 3 años

ǒ Préstamos participativos IVF:

IVF Emprendedores (sin garantías)

| Microempresas y Pymes innovadoras

| Entre 10.000 y 150.000 ú

| Aportación del 15% del importe solicitado

| Plazo hasta 7 años, carencia máxima 4 años

IVF Business Angels (sin garantías)

| Microempresas y Pymes innovadoras

| Entre 30.000 y 300.000 ú

| Inversión por parte de un BA de CVBAN

| Plazo entre 6 y 10 años, carencia entre 2 y 4 años

IVF Proyectos Estratégicos (sin garantías)

IVF Crecimiento Empresas Innovadoras (sin garantías)

ǒ Préstamos IVF:

| Empresas privadas que realicen actividades productivas y servicios para la financiación de 
inversiones

| Financiar inversiones de la Comunidad Valenciana, entre 150.000 y 1.000.000 ú

| Máximo 50% del proyecto

| Plazo máximo 15 años, carencia máxima 3 años

ǒ Préstamos participativos IVF:

IVF Emprendedores (sin garantías)

| Microempresas y Pymes innovadoras

| Entre 20.000 y 120.000 ú

| Aportación del 15% del importe solicitado

| Plazo hasta 7 años, carencia máxima 3 años

IVF Business Angels (sin garantías)

| Microempresas y Pymes innovadoras

| Entre 20.000 y 200.000 ú

| Inversión por parte de un BA de CVBAN

| Plazo hasta 7 años, carencia máxima 3 años

IVF Proyectos Estratégicos (sin garantías)

IVF Crecimiento Empresas Innovadoras (sin garantías)

Instrumentos de Financiación IVF



La S.G.R. de la Comunidad Valenciana es una Entidad

Financiera constituida por pequeños y medianos empresarios

(Pyme)

Sociedad de Garantía Recíproca

AVAL
ω Consiste en afianzarmediante firma al cliente 

determinadas deudas u obligaciones que este 

pueda tener frente a terceros.

ω Permite garantizar las obligaciones de pago para 

presentarse a concursos públicos o licitaciones, 

así como las derivadas de operaciones 

comerciales o financieras. A cada finalidad le 

corresponde una modalidad de aval.



Aval Financiero ante 
entidades de crédito

Finalidad :

Garantizan riesgos dinerarios ante Entidades  
Financieras.

Operaciones vinculadas :

Préstamos, Créditos y Leasing. 

Aval Financiero ante 
empresas y 
administración

Finalidad :

Garantiza las obligaciones de pago asumidas 
por el avalado.

Operaciones vinculadas :

Aplazamientos de pago, permutas y préstamo 
de la administración.

Aval Técnico Finalidad :

Suelen actuar como fianzas que entregan las
empresas para garantizar sus obligaciones
ante terceros (Ministerios, Ayuntamientos,
Diputaciones, Organismos Públicos, Empresas
privadas en general, ... )

Avales de la SGR



ǒPROGRAMA DE CREACIÓN DE EMPRESAS DE BASE TECNOLÓGICA

Subvención a fondo perdido hasta el 75% de los costes

subvencionables en 1ª y 2ª anualidad, limitación máxima de 1.250.000 ú

por empresa. Última fecha cierre: 06/02/2013 

ǒPROGRAMA DE APOYO AL CRECIMIENTO DE EMPRESAS INNOVADORAS 

DE RECIENTE CREACIÓN

Subvención a fondo perdido de hasta el 75% del coste de los trabajos 

de consultoría para definir el Plan de Crecimiento y las vías de captación 

de los recursos necesarios y Due Diligence.

No son subvencionables las inversiones necesarias para ejecutar el 

Plan de Crecimiento. Límite por empresa de 25.000 euros por proyecto 

planteado y de 75.000 euros en un período de dos anualidades. 

Programas IVACE



PROGRAMA DE INNOVACIÓN EMPRESARIAL

ǒObjetivo: Financiación de proyectos de carácter innovador basados en desarrollo o 
modificación de productos o procesos, mediante la incorporación, adaptación de tecnología o 
compra de bienes de equipo. 

ǒRequisitos de los Proyectos:

ǒ Presupuesto total subvencionable: entre 15.000 y 175.000 euros

ǒ Plazo de ejecución: máximo 5 meses desde la fecha de la notificación de concesión 

ǒ Cada empresa podrá presentar únicamente un proyecto

ǒ Los proyectos deberán realizarse en el territorio de la Comunitat Valenciana

ǒ Los proyectos deberán haberse iniciado con posterioridad al 1 de enero de 2013 y 
finalizar el 30 de mayo de 2014

ǒTipo de Financiación:

1.Préstamo bonificado de hasta el 100%
- Importe: máximo de 40.000 euros, a un 

- Tipo Interés: 0%

- Devolución Préstamo: 2 Plazos

1) 50% el 30 de noviembre de 2014
2) 50% restante, el 30 de mayo de 2015

2. Subvención a fondo perdido equivalente al 20% del préstamo bonificado, con un 
máximo de 8.000 euros por beneficiario.

Programas IVACE



Financiación Pública 

Nacional para la 

Innovación



Préstamosofrecidospor el Centropara el DesarrolloTecnológicoIndustrial (CDTI-
EntidadPúblicaEmpresarial,dependientedel Ministerio de Cienciae Innovación)
parala financiaciónde proyectosde I+D+i.

TRAMO REEMBOLSABLE

Parcialmente 
Subvencionado

Duración 
Proyectos

Presupuesto 
mínimo

%
Financiación

Interés
Plazo 

máximo

Proyectos de Investigación 
y Desarrollo (PID)

De 12 a 36 
meses 175.000 Hasta 75%

Euribor + 
0.1%

10 años

Préstamos CDTI

100% 
Reembolsable

Duración 
Proyectos

Presupuesto 
mínimo

%
Financiación

Interés
Plazo 

máximo

Línea Directa de Innovación
Máximo
18 meses 175.000 Hasta 75%

2 %
5 cuotas 

semestrales

Algunos Ejemplos



Financiación ofrecida por el Centro para el Desarrollo Tecnológico Industrial (CDTI-
Entidad Pública Empresarial, dependiente del Ministerio de Ciencia e Innovación) 

para la financiación de proyectos de I+D.

Tipo 
Empresa

Presupuesto 
Mínimo

Volumen
máximo 

% 
Fin

Interés
Devolución (años)
0 a 7       y      8 a 15

INICIATIVA NEOTEC
(CREACIÓN)

EBT
< 4 años

175.000 250.000 70%
Euribor + 

0.1%
Cash-Flow 
positivo

Cuotas 
lineales

CDTI: Iniciativa NEOTEC



CAMBIOS 

ωAntes: SinGarantía

ωAhora: Exigenciade Garantías,excepto:

PequeñasEmpresashasta un importe máximo de
250.000 euros por empresay conjunto de empresas
vinculadas o asociadas, condicionado al
análisisfinancierode la entidad.

Estamedidaestarávigentehastadiciembrede 2013.

CDTi



Empresa Nacional de la Innovación

ENISA

La EmpresaNacionalde Innovaciónes una entidad de capital público dependiente del
Ministerio a través de la Dirección General de Industria y de la Pequeñay Mediana
Empresa

http://www.enisa.es/default.aspx


Empresa Nacional de la Innovación

ENISA

http://www.enisa.es/default.aspx


ENISA Jóvenes Emprendedores

Estimular la creación de empresas promovidas por jóvenes empresarios, facilitando el 

acceso a una financiación preferente con la única garantía de su proyecto empresarial. 

- Emprendedores < 40 años (mayoría capital social)

- Constituida máx. 24 meses antes de solicitud

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Aportaciones de los socios del 15/30% del préstamo solicitado

- Tramitación: Asociaciones de Jóvenes Empresarios. 

CEEIËs de ANCES (Asociación Nacional de CEEIs)

Agencias de Desarrollo Regional

Importe: Entre 25.000úy 75.000ú

Amortiz.: 4 años.  Carencia: 1 año

ENISA
Financiación para la Creación

http://www.enisa.es/default.aspx


ENISA Emprendedores

Apoyar financieramente a las pymes promovidas por emprendedores, para acometer las 
inversiones necesarias en sus primeras fases de vida y llevar a cabo su proyecto 
empresarial.

- Constituida máx. 24 meses antes de solicitud

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Aportaciones de capital por parte de los socios por un importe, como mínimo, igual a la 

cuantía del préstamos solicitado a ENISA.

Importe: Entre 25.000úy 300.000ú

Amortiz.: 6 años.  Carencia: 2 años

ENISA
Financiación para la Creación

http://www.enisa.es/default.aspx


ENISA
Financiación para la Crecimiento

ENISA Tecnología

Financiar proyectos cuyo resultado suponga: avances tecnológicos, obtención de nuevos 

productos, procesos o servicios o la mejora sustancial de los ya existentes, en sectores 

como biotecnología, TIC, nuevos materiales... 

- Ser una PYME en forma societaria

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Nivel de Fondos Propios como mínimo, igual a la cuantía del préstamos solicitado 

Importe: Entre 75.000úy 1.500.000ú

Amortiz.: 7años.  Carencia: 5 años

http://www.enisa.es/default.aspx


ENISA Competitividad

Dirigida a financiar proyectos basados en modelos de negocio viables, rentables y 

contrastados, enfocados a:

- La mejora competitiva de sistemas productivos y/o cambio de modelo productivo.

- La expansión mediante ampliación de la capacidad productiva, aumento de gama de 

productos/servicios, diversificación de mercados... 

- Ser una PYME en forma societaria

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Nivel de Fondos Propios como mínimo, igual a la cuantía del préstamos solicitado 

Importe: Entre 75.000úy 1.500.000ú

Amortiz.: 9 años.  Carencia: 7 años

ENISA
Financiación para la Crecimiento

http://www.enisa.es/default.aspx


ENISA
Financiación para la Consolidación

ENISA Mercados Alternativos
Financiar proyectos de consolidación, crecimiento e internacionalización, que busquen

capitalización y/o deuda a través de un mercado regulado, el MAB y el futuro MARF.

- Ser una PYME en forma societaria

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Nivel de Fondos Propios como mínimo, igual a la cuantía del préstamos solicitado

Importe: Entre 300.000úy 1.500.000úAmortiz.: 9 años. Carencia: 7 años

ENISA Fusiones y Adquisiciones
Financiar proyectos empresariales promovidos por pymes que contemplen una operación 

societaria (fusión, adquisición o escisión) dirigida a incrementar la competitividad de la 

empresa. 

- Ser una PYME en forma societaria

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Nivel de Fondos Propios como mínimo, igual a la cuantía del préstamos solicitado

Importe: Entre 300.000úy 1.500.000úAmortiz.: 9 años Carencia: 7 años

http://www.enisa.es/default.aspx


Dirigida a apoyar financieramente la puesta en marcha y desarrollo de 

proyectos empresariales en el ámbito de las TIC, con objeto de impulsar el 

desarrollo y el lanzamiento de nuevos productos y servicios, contribuyendo 

a la generación de empleo y riqueza en un sector con alto potencial de 

crecimiento.

- Ser una PYME en forma societaria

- Modelo de negocio innovador/novedoso

- Estructura financiera equilibrada y Profesionalidad en la gestión

- Calidad y viabilidad del proyecto empresarial

- Estados financieros auditados o cuentas depositadas en registro

- Aportaciones de capital por parte de los socios por un importe, como mínimo, 

igual a la cuantía del préstamos solicitado a ENISA.

Importe: Entre 25.000úy 300.000ú

Amortiz.: 6 años.  Carencia: 2 años

Línea ENISA Agenda Digital

http://www.enisa.es/default.aspx


En 2012han formalizado 685operaciones, frente a las 634 de
2011,por un importe de 105Mϵ, superior a los 90Mϵde 2011. 

Previsión para 2013: 126Mϵy 1.000 operaciones.

ENISA en cifras



ωEntidad pública empresarial (adscripción ministerial), que
tiene consideraciónde AgenciaFinancieradel Estado.

ωObjetivos: sostener y promover aquellas actividades
económicasque contribuyanal crecimientoy a la mejora de la
distribución de la riquezanacionaly en especial,aquéllasque,
por su trascendenciasocial, cultural, innovadora o ecológica,
merezcanunaatenciónprioritaria.

Instituto de Crédito Oficial  ICO

http://www.ico.es/web/contenidos/home/home.html


Línea ICOï

Emprendedores 

y Empresas

Financiación, orientada a empresas y autónomos:

Importe de la operación: máximo de 10 millones por cliente

Modalidad: Préstamo/leasing para inversión y préstamo para liquidez.

Amortización y carencia:

- Liquidez: hasta 3 años con carencia 1 año. 

- Inversión: hasta 20 años con hasta 2 años de carencia.

Línea ICOï

Garantía SGR

Financiación, orientada a empresas, autónomos que cuenten con 

el aval de una Sociedad de Garantía Recíproca (SGR)

Importe de la operación:

- hasta 1millón de euros para operaciones avaladas al 100% 

- hasta 60.000 euros para operaciones avaladas en un 50%

Modalidad: Préstamo/leasing para inversión y préstamo para liquidez.

Amortización y carencia: hasta 15 años con hasta 2 años de carencia.

Línea ICOï

Internacional

Financiación, orientada a empresas y autónomos que acometan 

proyectos de inversión en el exterior. 

Importe de la operación: máximo de 10 millones por cliente

Modalidad: Préstamo/leasing para inversión y préstamo para liquidez.

Amortización y carencia:

- Liquidez: hasta 3 años con carencia 1 año. 

- Inversión: hasta 20 años con hasta 2 años de carencia.

Líneas de Financiación  ICO

http://www.ico.es/web/contenidos/home/home.html


Ayudas Públicas



ωObjeto y actuaciones apoyables

ωÁmbito de actuación

ωOrganismo concedente

ωBeneficiarios

ωCostes elegibles

ωCompatibilidad con otras ayudas

ωPlazos de admisión de solicitudes

ωRequisitos y valoraciones por programa

ωDocumentación a presentar

Consideraciones de Interés



Financiación

NO tradicional



¿Qué es un Business Angel?

ω9ƭ ǘŞǊƳƛƴƻ ά.ǳǎƛƴŜǎǎ !ƴƎŜƭǎέ ǎǳǊƎŜ ŜƴBroadway

ωGente con gran bagaje empresarial 

ωInvierten tanto su experienciaprofesional, como su capital

ωSupervisan, apoyan la gestión y contribuyen a la evolución del 
proyecto

ωSuelen realizar inversiones de carácter local

ωIniciativasnuevas en vías de desarrollo

Inversor Informal (Business Angels)



Algunos tipos de BA:

ω Empresarios que quieren invertir en otro negocio en la zona ohacer 
sinergiascon su negocio.

ω Inversores que prefieren diversificar sus inversiones en diversas 
oportunidades de inversión.

ω Inversores que prefieren poner dinero en negocios emergentes, que 
les pueda dar mayor rentabilidad que las inversiones tradicionales.

ω Ejecutivos que encuentran estimulantes asesorara pequeñas empresas.

ω Ejecutivos en busca de una carrera profesional y mientras trabajan 
invierten sus recursos y experiencia en una empresa a la que se puedan 
incorporar en un futuro.

ω Jubilados (independientemente de su edad) con recursos que quieren 
seguir en activoen el mundo empresarial.

Inversor Informal (Business Angels)



ωFinanciación en forma adquisición de acciones o 
participaciones en la sociedad realizada por 
inversores privados. 

ωAsignan su propio dinero, mientras que las entidades 
de capital riesgo suelen invertir recursos de terceros 
(inversores institucionales, entidades financieras, 
empresas, etc.).

ωInvierten sólo en zonas próximasa su lugar de 
residencia.

ωLos importes invertidos suelen ser sustancialmente 
inferioresa la media que dedican las entidades de 
capital riesgo en cada operación.

ωEstán dispuestos a entrar en etapas más tempranas
de la vida de una empresa.

Inversor Informal (Business Angels)



INVERSORES o SOCIOSINDUSTRIALES

ω Puedenno invertir dinero o invertir menos que un business angel

ω Tiene ungran conocimiento del sector

ωAportan negocioόŎƻƳŜǊŎƛŀƭƛȊŀŎƛƽƴΣ ǎǳōŎƻƴǘǊŀǘŀŎƛƽƴΣ ŜǘŎΧύ ǇǳŜŘŜƴ

aportar infraestructuras

ω Pueden ser empresas líderes en sus sectores

ω Entran en distintasfases de expansión de la empresa

ω Pueden llegarse a conformar con el valor añadido que aporta la 

inversión(permanencia en el capital) sin necesidad de exit

ω Pueden ayudarmucho a lagestión si el emprendedor lo quiere

Inversor Informal (Business Angels)



ωAunque existe la misma preocupación por la desinversión, 
suelen ser más pacientesque los inversores de capital 
riesgo.

ωNo realizan análisis tan detalladoscomo los que efectuarían 
los inversores de capital riesgo.

ωAceptan rentabilidades esperadas inferioresa las de las 
entidades de capital riesgo.

ωSus decisiones de inversión pueden verse afectadas por 
motivaciones no estrictamente financierasde signo muy 
diverso (desarrollo económico de su zona, satisfacción 
profesional,vinculación familiar, etc.).

Inversor Informal (Business Angels)



Comunidad Valenciana
Business Angels Network

Inversor Informal (Business Angels)



¿cómo participar?

1º.- Estarregistradoen el portal http://www .ceei-valencia.com,hastael
nivel requerido:

a)Emprendedores: registroexigidodenivelάŀǎƻŎƛŀŘƻέ.
b) Inversor: registroexigidoa nivelάƳƛŜƳōǊƻέ.
c)Talentpool: registroexigidoa niveldeάƳƛŜƳōǊƻέ.

2º.- Cumplimentarlosformulariosexigidos:

a)Emprendedores: formulariode perfil ciego"proyecto empresarial".
b) Inversor: formulario "perfil inversor".
c) Talent pool: formulario άǇŜǊŦƛƭŎƻƴǎǳƭǘƻǊέy tener un convenio de
colaboraciónconel CEEIValenciaparala participaciónen el proyecto.

3º.- Aceptarlas condicionesde participacióny el códigodeontológicode
la red.

Acciones del CEEI Valencia



ωAportación de capital en empresasque no coticen en
bolsa, ni se dediquen a actividades financieras o del
sectorde la construcción,inmobiliarias,etc.

ωReguladolegalmente (Fondos/ Sociedadesde Capital
Riesgo)

ωEjemplosen la C.V.: Atitlan Capital,Valcapital,TALDE,...

CAPITAL RIESGO



Estimulala promoción y el impulso de la creación de entidades que tomen 
participaciones temporales en el capital de empresas no financieras cuyos valores 
no coticen en el primer mercado de las Bolsas de Valores.

OBJETIVOS

ωColaborarcon la Administraciónpara establecery desarrollarel marco jurídico,
fiscaly financieroadecuadoparalos inversoresde capitalde riesgo,asícomopara
losdestinatariosde la inversión.

ωFacilitar la posibilidad de inversionesconjuntas de los sociosde la Asociación
paralasoperacionesde capital riesgo.

ωDesarrollary mantener un alto nivel ético y profesional en la gestión de todos
lossociosde conformidadconel Códigode Conductaaprobado.

ωOrganizarconferencias,seminarios,coloquioso cualesquieratipo de reuniones
relacionadas,directao indirectamente,conla actividadde capital riesgo

ωRealizar y publicar informes, boletines, libros o estudios elaborados o
financiados por la propia Asociación,o por aquellas entidades con las que la
Asociaciónprestede algúnmodo sucolaboración.

La Asociación Española de Entidades 

de Capital Riesgo (ASCRI)


