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Javier destaca en su faceta comunicadora por 
su perfil ameno y cercano. Logra conectar con el 
público por no ser un ponente convencional, 
sino con gran capacidad para captar la  
atención de los asistentes.

Además de este perfil extrovertido, Javier no 
solo domina ciertos temas de los que habla, 
sino que además cuenta con la facilidad de 
saber transmitir ciertas ideas y conceptos. 

Iniciativa Pymes, 2016 - Jornada orientada a fomentar el desarrollo y mejorar la 
competitividad de las pymes como motor de la economía. Organizado por Interban 
Network.

Digitalización de la empresa. Transformando el modelo de negocio, 2016 - Road Show 
en 15 ciudades españolas. Organizado por Asociación para el Progreso de la Dirección y 
patrocinado por Bankia. 

Focus Innova Pyme. 2016 - Evento dirigido a empresarios y emprendedores que persigue 
el objetivo de detectar oportunidades de negocio. Organizado por IVACE.

Salón Mi Empresa, 2015 - Es el mayor evento anual para emprendedores, pymes y 
autónomos de España. Organizado por Creaventure.

Quondos World Record, 2015. - Congreso que convoca a más de 80 profesionales de 
Marketing Online dispuestos a dar lo mejor de sí mismos. Organizado por Quondos.

Manager Bussines Forum, 2015 - Evento para directivos que reúne a  expertos más 
relevantes del panorama actual. Iniciativa de Interban Network.

Start Up Camp, 2014 - Evento orientado al fomento del emprendimiento en Internet. 
Organizado por IEBS y la UPV.
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CATÁLOGO DE PONENCIAS

Digitalización de la empresa. PMC
      Tipo de ponencia: Empresarial. 

En esta ocasión Javier explica cómo ve él la manera en la que deben plantearse los negocios digitales hoy 
en día. Debido a los constantes avances tecnológicos y al nuevo perfil de usuario, el  entorno de los 
negocios digitales se encuentra en continuo cambio. Las empresas que deseen mantener su nivel de 
competencia deben ser capaces de absorber las tendencias que marca el mercado.

En esta presentación hace hincapié en que ahora ya no basta con tener buena presencia online, sino que, 
ahora todo se orienta a ser capaz de absorber las tendencias y necesidades que exige el entorno online.
Para alcanzar este reto de ser capaz de incorporar a la empresa las demandas del mercado es necesario 
conocer qué estrategia de adaptación seguir. La única manera de llevar este objetivo a cabo es contemplar 
un plan de mejoras constantes en la actividad de cualquier negocio.

Plataformas Ecommerce 
      Tipo de ponencia: Técnica. 

Es el título de una ponencia más bien técnica en la que Javier da a conocer las peculiaridades y 
características de las opciones que tenemos a nuestra disposición a la hora de elegir una de las plataformas 
ecommerce: SaaS, Open Source y de desarrollo a medida. 

Javier hace hincapié en que son dos proyectos diferentes con requisitos específicos del canal; en el caso de 

lado explica que en el caso online existe la necesidad de elegir una de las tantas plataformas ecommerce 
donde se desarrollará todo el proceso de venta.

Cuatro pilares del ecommerce 
      Tipo de ponencia: Empresarial. 

Javier plantea las bases antes de lanzarse a desarrollar un proyecto de venta online y da la respuesta 
explicando cuáles son los cuatro pilares del ecommerce en los que construir un negocio de venta online.
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