SEMINARIO

Como
mejorar su
capacidad
negociadora

Valencia, 18 de abril de 2008

Colegio de Valencia

Asociacién parael .
apdEiz., @ economistas




- DIRIGIDO A

Todo profesional que tenga dentro de su cometido el realizar cualquier tipo de negociacién,
ya sea en el ambito externo de la empresa (negociaciones comerciales, financieras, etc.), o en
el interno (co n personal, Sindicatos, Comités de Empresa, etc.).

- OBJETIVO GENERAL

Afrontar con éxito la aplicacion de las técnicas de negociacion.

- OBIJETIVOS ESPECIFICOS

Al finalizar el curso, los asistentes seran capaces de:

Plantear y desarrollar todas las etapas de un proceso negociador.
Conocer las habilidades precisas para el juego de la negociacion.
Autoanalizar su propio estilo negociador.

Identificar las emociones que inciden en el juego de la negociacién.

Gestionar emocionalmente los bloqueos.
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Desarrollar un estilo Unico de negociacion.

- PROFESORADO

Neil Collen

Profesor del Area de Gestidn de los RR.HH. en el Executive Master en Direccién de Empresas.
Licenciado en Antropologia por la Universidad de Durham (Reino Unido).

Global Senior Management Program University of Chicago.

Socio Director de NC Finanzas Corporativas.

Raquel Hernandez

Profesora del Area de Gestién de los RR.HH. en el Executive Master en Direccion de Empresas.
_ Licenciada en Psicologia por la Universidad de Valencia.

Master en N.L.P. y Modelaje Conductivo Evolutivo por Systemic Consultancy and Training.
Master en Terapia y Consultoria Sistémicas por Sensory Systems Training de Glasgow.




- CONTENIDO

1. NEGOCIANDO CON CLIENTES Y PROVEEDORES
Trabajar sobre todo lo que necesitamos conocer de la otra parte: méviles de la compra; tipo
de negociacidén mas conveniente; informacion sobre la otra parte, ...

2. DESARROLLO DE LA NEGOCIACION
Practicar sobre la preparacién; los objetivos; las posiciones, etc, a través de un caso concreto.

3. APLICACIONES DE LAS TECNICAS DE NEGOCIACION EN FINANZAS Y CONTRATOS
INTERNACIONALES
Se trata de trabajar sobre una experiencia de negociacion aplicadas en dicho campo.

4. HABILIDADES PERSONALES. LA CLAVE DE LA NEGOCIACION
Hemos visto las técnicas y las Habilidades, pero ;qué me dificulta aplicarlas? ; Por qué si sé
lo que hay que hacer, no siempre lo consigo? Para responder a esta situaciéon realizaremos
un Entrenamiento Personal en cémo conseguir hacerlo.

- DESARROLLO

Hora Contenido Profesor
09:00 Técnicas avanzadas para la negociacion: Neil Collen
v Preparandose
v Elinicio

v El desarrollo
v El impulso
v La ubicacion
v El final

Juegos de negociacién. Caso practico.

Aplicaciones de las técnicas de negociaciéon en las

14:00 finanzas y contratos internacionales.
14:00-16:00 Almuerzo
16:00-17:25 Entrenamiento en Habilidades Personales: Raquel Hernandez

la clave en la negociaciéon

v Identificar y utilizar diferentes estilos de auto-
motivacion del negociador.

v Comprender cémo estructuramos las
"actuaciones” (por que algunas personas actian
mejor que otras).

17:25-17:35 Descanso

17:35-19:00 v Como desarrollar tu propio estilo Unico de Raquel Hernandez
Negociacion.
Mas alld de los bloqueos: la gestion emocional.




boletin de inscripcion
Para enviar a A.P.D. antes del Acto por cualquiera de los siguientes procedimientos:
APD Zona Levante (Avda. Jacinto Benavente, 10 entlo. - 46005 Valencia)
Fax: 96 373 46 59
e-mail: secretarialevante@apd.es - http://www.apd-ced.com
Tel. informacion: 96 373 50 13

Jornada sobre:

COMO Mejorar su capacidad negociadora
Fecha: Valencia, viernes 18 de abril de 2008
Sirvanse inscribir a las siguientes personas:

(O T T PSPPSR PP

Cargo: .

EMPrESa: .o

CLEODNL: P

Domicilio: .. .. Teléfono:

Eomails oo X e

Las personas inscritas consienten tacitamente, salvo contestacion escrita en contrario, el tratamiento de los datos remitidos

ala Asociacion para el Progreso de la Direccion. De igual modo autorizan el tratamiento de cualquier otro que durante su

relacién con la Asociacion sea puesto de manifiesto, todos ellos necesarios para la presentacién de los servicios pactados,

asi como para futuros servicios que pudieran ser de su interés. ( )
Se informa a los afectados del derecho de acceder, rectificar y, en su caso cancelar los datos personales que se incluiran Sel IO de Ia Em presa
en el fichero automatizado mediante peticién escrita dirigida a la Asociacion para el Progreso de la Direccion.

Si una vez formalizada la inscripcidn, no pudiera asistir al seminario, se le devolvera la cuota de inscripcion
integra, siempre que lo notifique por fax o e-mail, antes de tres dias habiles al inicio del seminario.




