El encuentro empresarial organizado por el IMPIVA
registré el mayor volumen de empresas que se ha producido nunca

mﬁ'g

El Europartenarial Espafia 1998 ha sorprendido a ia pro-
pia Unidn Europea que ha visto cémo en la convocatoria
celebrada en la Feria de Valencia durante los pasados
dias 12 y 13 de noviembre, se superaban los 30.000 con-
tactos empresariales realizados. El COEV estuvo presen-
te en un stand del Consejo de Economistas de la

Comunidad Valenciana, y realizé una labor de promocién
de la profesién de economista ante las numerosas
empresas que lo visitaron. El presidente de la
Generalitat, Eduardo Zaplana, que inaugurd el encuen-
tro, tuvo ocasioén de hablar con los economistas valen-
cianos que se encontraban en el citado stand.
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Durante los pasados dias
12 y 13 de noviembre tuvo
lugar en el recinto de la Fe-
ria de Valencia el Europar-
tenariat Espaiia 1998, en-
cuentro empresarial que, or-
ganizado conjuntamente
por las Comunidades de
Valencia, Baleares y Mur-
cia, ha sido el méds grande
en la historia de los reali-
zados hasta la fecha, segtin
el responsable de la DGXVI
de la UE, Carmelo Messi-
na. Esta iniciativa de la Co-
misién Europea que se ce-
Iebra cada seis meses en un

Stand del Consejo General de Colegios de Economistas de la
Comunidad Valenci@pa, en el que el COEV estuvo presente.

El presidente de la Generalitat Valenciana, Eduardo Zaplana, y el conse

pais diferente, ha superado
los 30.000 contactos em-
presariales realizados con
un volumen estimado de
negocio que podria rebasar
los 50.000 millones de pe-
setas.

El certamen, que preten-
de generar contactos y
acuerdos de cooperacion en-
tre empresas situadas en al-
guna de las regiones euro-
peas susceptibles de recibir
fondos estructurales, conté
con la presencia en un stand

Los economistas valencianos serian los beneficiarios directos

El Colegio de Economistas de Valencia y
Bancaja contintan potenciando sus bue-
nas relaciones. La Gltima muestra ha sido
la firma de un convenio de colaboracion
entre ambas entidades el pasado 16 de
noviembre, mediante el cual los colegia-

Julio de Miguel, presidente de Bancaja, y José
Ortega, decano del Colegio de Economistas de (as.
Valencia, en el momento de {a firma del convenio.

Mediante este convenio fir-
mado entre el decano del Co-
legio de Economistas de Va-
lencia, José Ortega y el presi-
dente de Bancaja, Julio de Mi-
guel, la entidad financiera va-
lenciana emitird tarjetas Visa de
afinidad con el anagrama del
Colegio para los colegiados y
el propio personal del Cole-

gio. Estas tar-
jetas, exclusi-
vas para los co-
legiados y su
cényuge, in-
corporan a la
funcién de pa-
go tradicional
la identifica-
cién o perte-
nencia de su ti-
tular al Colegio
de Economis-

El colectivo
de economistas
podra gozar a partir de este
momento de una serie de ven-
tajas en préstamos, cuentas a
plazo y de crédito, arrenda-
mientos financieros y otros
productos y servicios.

Para apoyar de manera di-
recta esta iniciativa, se ha
creado un equipo de trabajo
conjunto orientado a satisfa-

dos gozardn de condiciones preferentes
en una larga serie de productos y servi-
cios financieros. Como fruto de la colabo-
racién entre ambas instituciones se ha
creado un comité paritario orientado al
analisis y seguimiento del citado acuerdo.

cer las necesidades del colec-
tivo de economistas que se en-
cargard ademads de garantizar el
buen desarrolio del mismo y
de introducir cuantas mejoras
se estimen convenientes por
ambas partes.

ller de Empleo, Industria y Comercio,
Diego Such, en el momento de la inauguracién del Europarienariat Espafia 1998.

del Consejo de Economis-
tas de la Comunidad Valen-
ciana, desde donde el CO-
EV estuvo promocionando
la figura del economista co-
mo experto versatil y poli-
valente ante los miles de
visitantes que pasaron por
¢él. El presidente de la Ge-
neralitat, Eduardo Zaplana,
se detuvo en el citado stand,
teniendo ocasién de departir
con los representantes del
COEV que se encontraban
en €él.
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Mercantﬂ de ‘Va]enua este reservard unas
fechas para que los economistas legalicen
los libros de contabilidad mecanizados de
sus empresaq chentes <o respondxemes ala
ejercicio 1998, '
_ los ce]cgmdos mteresadm debemn entre:-'
Igar en la Secretaria del COEYV, el listado de
las citadas empresas indicando en el encaa;
bezamiento: nombre, apellidos
'co]egmdo domicilio y teléfono. pmfesmnal“f
y el nimero tmal de empresas que connene,
el listado. .
La fecha ln"mte pam entregar el h%tado es
el dia 11 de diciembre, ya que la reserva de
fechas se realizard a través del Colegio y de'
fomm conjunm pdm todos los cwleglados

J

El préximo dia 17 de diciembre, a
las 19 horas en primera convocatoria
y a las 19’30 horas en segunda, tendra
lugar en los locales del Colegio, la Junta
General Ordinaria correspondiente al
dltimo trimestre del afio, en la que se
presentardn los presupuestos para el
gjercicio 1999 y se ratificardn los resul-
tados de las elecciones para Ia renova-
cion de los cargos de miembros de la
Junta de Gobierno del COEV.

La correspondiente convocatoria, ha

sido remitida recientemente por correo.
.
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PARA EL SECTOR
HORTOFRUTICOLA VALENCIANO
Manuel Ferrer Beltrdan
Edita: Conselleria d’Agricultura,
Peixca i Alimentacio. Generalitat

Valenciana
334 paginas

Esta obra cons-
tituye un poderoso
instrumento al ser-
vicio de las empre-
sas hortofruticolas,
tanto a nivel indi-
vidual como a
nivel del conjunto
del sector, para
ayudar a los acto-
res estratégicos a comprender mejor la
dindmica de éste dltimo, y a responder
a los grandes retos: el de una economia
mundial, cada vez, mas abierta y diné-
mica pero, a menudo, traumdtica para
un sector marcado por la historia y la
tradicion; el de hacer frente a una
demanda, cada vez mds concentrada,
en contraste con la fragmentacion del
sector; el de asimilar y potenciar el
desarrollo de nuevas variedades y el
uso de nuevas tecnologias.

MICROSOFT WINDOWS 98

damenta sélidamente para que el lec-

tor pueda aprender posteriormente
conceptos mas avanzados.
Comenzando por explicar c6mo es y
c6mo  funciona  globalmente
Windows 98, este libro le ensefiard
posteriormente a trabajar con el siste-
ma de ventanas y carpetas, a descu-
brir cémo estd organizado su PC, a
sacar el mayor partido a los acceso-
rios, y a configurar su mdqguina. En
los ultimos capitulos aprenderd a uti-
lizar Internet con Windows 98, y a
personalizar y optimizar el nuevo sis-
termna operativo de Microsft, aumen-
tando el rendimiento de su PC.

Iniciacién y Referencia es un
método de aprendizaje rapido y cédmo-
do, consituido por libros tan pricticos
que incluso han sido disefados para
que pueda tomar notas en los mismos.
Y que cuentan también con muchos
ejemplos y figuras para una asimila-
cién visual de conceptos, a la que con-
tribuyen los iconos de consulta rdpida
caracterfstica de la serie.

LA ECONOMIA VALENCIANA
1997

segundo apartado se centra ya en la

economia valenciana, atendiendo al
comportamiento de la demanda y de
la actividad productiva general, el
desarrollo del comercio exterior
valenciano, la evolucién de los pre-
cios y los salarios y el mercado de
trabajo, para finalmente completarse
con el funcionamiento del sistema
monetario y financiero; analizada la
demanda interior y exterior valencia-
na durante 1997, el siguiente capftulo
pasa a considerar la evolucién de la
economia valenciana desde el punto
de vista de la oferta, es decir, cémo
han desarrollado su actividad los
diferentes sectores productivos valen-
cianos. Finaliza el informe con un
breve apartado destinado a considerar
las perspectivas de la economia
valenciana en el que se realizan pre-
visiones de crecimiento para 1998.

DICCIONARIO DE TERMINOS
FINANCIEROS
Y DE INVERSION
Francisco Mochon Morcillo y
Rafael Isidro Aparicio
Edita: McGraw-Hill

Conselleria d’Economia, Hisenda
i Administracic Pdblica
Edita: Generalitat Valenciana
118 paginas

José Dominguez Alconchel
Edita: McGraw-Hill
342 paginas

Microsoft
Windows 98. Ini-
ciacién y Referen-
cia forma parte de
una nueva filosofia
de libros que atinan
enun solo volumen
un curso de apren-

- dizaje y una gufa de
consulta rapida. A lo largo de 10
capitulos se explica el manejo de
Windows 98 de una manera progresi-
va, partiendo de una base que se fun-

Por primera vez
se publica este
informe en formato
de libro, que ante-
_riormente - venia
apareciendo dentro
| de la coleccion de
| Coyuntura Econé-
. mica Valenciana.

El informe se estructura en cuatro
apartados: en el primero se analiza la
evolucién econdmica. internacional y
espafiola, contexto en el que se sitda
la trayectoria seguida por la econo-
mia valenciana y que se trata amplia-
mente en los siguientes capitulos; el

22 edicidn. 502 paginas

En esta segun-
da edicién, se ha
realizado  una
revision de los tér-
minos y definicio-
nes utilizados en
fa edicién ante-
rior. Ademds se
ha incorporado un
: - ndmero significa-
tivo de nuevos términos, la mayoria
de ellos relacionados con los merca-
dos e instrumentos de productos deri-
vados'y de ingenierfa financiera. Con
ello se pretende que, sin perder su
utilidad para los profesionales de
otras areas, refuerce el cardcter de
herramienta Atil para los profesiona-
les de las finanzas.

La entrega de trofeos del VIII Torneo de Tenis del COEV, se ha aplazado al préximo 17 de
diciembre, coincidiendo con la Junta General de Colegiados, a partir de las 20 horas.

Torneo de Tenis del €




Con el lema La globalizacién de la eco-
nomia, el Colegio de Economistas de Ali-
cante, por delegacién del Consejo Ge-
neral de Colegios de Economistas de Es-

La sexta edicién del Con-
greso Nacional de Economia
que promueve cada tres afios el
Consejo General de Colegios
de Economistas de Espafia, se
celebrard en Alicante durante
los préximos dias 18,19 y 20 de
febrero, bajo el lema La globa-
lizacion de la economia, y es-
td siendo organizado por el co-
legio de esa cindad. El presi-
dente del Comité Cientifico es
Luis Gémir y el del Congreso,
el decano del colegio alicanti-
no, José Francisco Gonzélez.

La conferencia inaugural se-
rd impartida por el Premio No-
bel de Economia de 1996, Ja-
mes A. Mirrlees, y entre los po-

¥

pafia, esta ultimando los preparativos
para el Vi Congreso Nacional de Econo-
mia que se desarrollara durante los pré-
ximos dias 18,19 y 20 de febrero en la

LA GLOBALZACION
DE LA ECONOMIA

Alicante,
18-20 febrero 1999

El decano del Colegio de Economistas de Alicante y presidente del Vi
Congreso Nacional de Economia, José Francisco Gonzélez, en una
foto de archivo. A la derecha, logotipo del Congreso.

nentes confirmados cabe desta-
car a Juan José Toribio, direc-
tor del FMI en Espafia; José
Luis Malo de Molina, director
general del Banco de Espafia;
Eugenio Domingo, represen-

tante espafiol del Banco Central
Europeo; Guillermo de la De-
hesa, vicechairman center for
Economic Policy Research, o
los catedriticos Angel Bergés,
Francisco José Valero, Juan

vecina ciudad. El plazo de presentacién
de comunicaciones, que finalizd el pa-
sado 15 de noviembre, se ha ampliado
en un mes mas.

Ramén Cuadrado, José Luis
Garcia Delgado, Manuel Va-
rela, Emilio Albi, o José Ba-
rea, entre otros.

El programa definitivo, que
el COEV distribuird con el pré-
ximo nimero de ECONO-
RMISTES, informa de las
cuotas de inscripcién que para
los colegiados, antes del uno
de enero préximo, ascienden a
40.000 pesetas, mientras que
después de esta fecha se incre-
mentardn en 10.000 pesetas
mads, ¢ incluye la documenta-
cidn, recepcién en el Castillo
de Santa Biérbara, coffee
breaks, almuerzo de trabajo y
cena de gala.

B, PV GBS IS GG ©

informacion tHbutans, etc.

wwwLigip.es

Socretaria de Estato de Pre-
Supuestos y Gastos, Presu
puestos generales del Bsta:
do, principales indicadores
de la actividad econdimica..

wWW.LHev.com
Colegio de Econormistas de
Valencia. Servicios de nfor-
macion, Bolsa de Trabajo y
un seminario permanente
sobre i euro.

wwfade.es/
Fedgracion Asturiana de
Empresgiios. Todo sobre la

www.iaf.es/

enpresa e Asturias. infor-
macion actualizada referida
@ eventos corporativas,

WY1y

Young Enfreprenaurs Organt

zation. £n gste web gstén
seguros de que la mejor
forma da aprender as a par-
Hr de la experiencia de olias
perspnas cot fos mismos
problemas. Muy Gl para los
emprendeores.

SHto Aragones de
Fomento. Excelente servicio
deinformiacion pataexpona:
dores e inteipratacion Tele-

2 forica (bermite hacer nego:

ciog en ties idiomas):

Cowwwite.es/

Institiito de Fomento de
Andalicia syudasa la creas
ciénde emploo'y emplesas
V. promocion exterior de fas
empresas andaluzas.

La revista Emprendedores ha
vuelto a dedicar al Colegio de Eco-
nomistas de Valencia su atencién
preferente al seleccionar la pagi-
na web del COEV e incluirla entre
las 100 mejores en el apartado de
Economia.

En su mimero 14, Emprende-
dores realiza un andlisis de las me-
jores webs de Economia, entre Jas
que se encuentra la del Colegio,
indica también algunos trucos pa-
ra conseguir la informacién que se

busca a través de Internet. Em-
prendedores ya premi6 el afio pa-
sado la pagina web del Colegio al
seleccionarla como una de las
webs mejores en el apartado de
Empleo. De esta manera, la revis-
ta perteneciente al grupo Hachette
premid el gran trabajo realizado
por el equipo humano encargado del
Area de Empleo del COEV. La in-
formacion que ofrece este espacio
virtual es de gran interés para los
economistas valencianos y a buen

seguro lo serd mds con la nueva
configuracion de la web, en la que
estd trabajando el Colegio, que
ofrece mas informacién y nuevas
secciones, por lo que serd mas
completa y dindmica.

El equipo profesional dedicado
a la confeccidn y actualizacién de
la pagina web del COEV se mues-
tra muy satisfecho con este reco-
nocimiento, que viene a ratificar
Ia excelente fabor que este grupo hu-
mano estd realizando.
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Cada dos afios los miembros
de la Junta de Gobierno del Co-
legio de Economistas de Va-
lencia se renueva al 50%, es de-
¢ir, 1a mitad de sus miembros
son sometidos a votacién. El
pasado 17 de noviembre acabd
el plazo de presentacién de can-
didatos para la renovacién par-
cial de la Junta de Gobierno del
COEV.

Al presentarse un solo can-
didato para cada uno de los car-
gos sujetos a eleccidn, la pre-
sentacion equivale a la eleccién,
aunque hasta el préximo 17 de
diciembre del presente afio (fe-
cha de las elecciones) no toma-
rdn posesién de los mismos.

La relacién de los candidatos
ha quedado de la siguiente ma-
nera: vicedecano, Fernando Z4-
rraga QQuintana; vicesecretario,
Joaquin Rodrigo Garcia; con-
tador-bibliotecario, Eugenio
Urios Molla; vocal 1°, Juan
Carlos Zafrilla Lépez; vocal 3°,
Antonio Ledn Sanchez; vocal
5%, Juan Antonio Tomds Carpi
y vocal 7°, Juan Manuel Pérez
Mira.

Los dos nuevos miembros
de la Junta son Juan Antonio
Tomas Carpt y Juan Manuel Pé-
rez Mira, quienes sustituyen a
su vez a Josep Maria Jorddn y a
Joaquin Gonzalez-Madrofio.

informacién elaborada por el Colegio de Economistas de Valencia

www.sgr.es. Esta es la clave de

acceso que desde el pasado mes
de julio presenta la pagina web de
la SGR. Todas las empresas
que visiten esta pagina web
pueden consultar informacién
de interés acerca de las con-
diciones de coste aplicables
por la SGR de la Comunidad
Valenciana durante todo el
afio 1998 y de los principales
programas de apoyo financie-
1o existentes, tanto por parte
del Instituto Valenciano de Fi-
nanzas (IVF), como del IM-
PIVA. Asi, 1a SGR se ha in-
troducido en la llamada sociedad de
la informacion mejorando los ser-
vicios ofrecidos para las pymes,
sus potenciales usuarias.

Centenares de empresas valencianas pueden acceder diariamente
a la Informacién que la Sociedad de Garantia Reciproca, (SGR)
de la Comunidad Valenciana expone en Internet sobre sus
productos y servicios asi como subvenciones y otras activi-
dades formativas. La SGR de la Comunidad Valenciana es una
entidad financiera constituida por pequefics y medianos em-
presarios (pymes), con el fin de facilitar su acceso al crédito y
mejorar sus condiciones de financiacién. Actualmente, es la ma-
yor Sociedad de Garantia Reciproca de Espafia, tanto por su vo-
lumen de actividad, como por representar el 30% del volumen
de riesgo del conjunto nacional.

Esta pagina WEB incluye
también informacion relativa al
funcionamiento de la SGR, y

[PAIDL01]

Especilistas en PYMES,

SOUIEDAD DE GARANTIA RECIPROCA
DE Ui COMURIDAD VALENCIARA

permitird que los empresarios
conozcan todas sus ventajas. To-
dos los usuarios podran también,
desde su propio ordenador,

acceder a una especie de pre-so-
licitud de aval o solicitud de in-
formacién cumplimentando una
serie de datos, tales como el
nombre de la empresa o la acti-
vidad que realiza.

El acceso a www.sgr.es per-
mitird conocer los puntos de in-
formaci6n que la SGR tiene en
la Comunidad Valenciana e in-
cluird un apartado de noticias.
Los socios pueden conocer las
cifras significativas de esta So-
ciedad, a fecha 31 de diciem-
bre de 1997 y, en el afio en
curso. - Estas cifras serdn
actualizadas trimestral-
mente.

Las secciones mas de-
mandadas de esta pagina
web, desde su inavguracién
en julio, han sido las sec-
ciones “;Qué es la SGR” y
“Operaciones Financieras”,
donde la SGR presenta una
completa gama de présta-
mos en condiciones Optimas
de coste, plazo y garantias, que tra-
tan de cubrir todas las necesida-
des y, particularidades posibles de
las pymes.
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- Desarroliar las estrategias comerciales a
corto, medio y fargo plazo con los clientes
clave asignados, acordes con la politica
comercial de la empresa.

— Analizar y evaluar los resultados de la ges-
tibn de venta, mformando sob
nes y propomendo lo

~ Planificacion y direccion de la relacién de la compaiiia
con sus clientes clave aumentando la calidad de la misma
y optimizandola en términos de ventas y rentabilidad.

- Elaboracidn, puesta en marcha y seguimiento de los pre-
supuestos anuales, tanto nacionales como regionales en
colaboracion con los regional accounts.

- Negociacion de convenios, plantiilas anuales y segui-
miento de las mismas a nivel nacional y coordinacion de
éstas con los acuerdos a nivel regional e internacional
para alcanzar los objetivos de volumen y de margen de
contribucion establecidos.

- Mantenimiento de una coherencia geografica y una politi-
ca uniforme con cada cliente, coordinando acciones espe-
ciales realizadas en sus cuentas para evitar conflictos que
puedan perjudicar al interés general del negocio.

— Conacimiento del ciclo de vida y los planes futuros de los
clientes clave, asi como del fu iento de los secto-
res en que operan.

— Mantener a los client

En dependencia jerdrquica del Dirsctor
Comercial, colabora especificamente en
concebir y ejecutar una politica comercial,
en el marco del plan estratégico de la
empresa, que establezca las relaciones con
clientes clave, definiendo estrategias comu-
nes para lograr una calidad de venta inte-
gral.

as a5|gnadas a los clientes clave :

edores, servicio postventa, asistencia

técnica,...

— Recomendar a fa direccion los planteamien-
fos de condiciones comerciales o politica
comercial a negociar.

~ Atender las necesidades de los clientes,

introduciendo y referenciando nuevos pro-

4ctos asi como proponiendo relanzamien-
odificaciones en los ya existentes.

g Director comercial |

almente informados

— Empresas del sector.
— Asesoria juridica.
- Proveed

de marketing.
de ventas, jefes de ventas y vendedo
unt de los distintos paises en el cas
jonales.

o ! iar, poner en marcha y realizar el

c resolver cualquier i mcn problema que surja. nto de las acciones promocionales

© ‘ Key Account Manager | - Conocimiento de la es y estrategias de la com , olaborard con el

= tencia. o ‘ n el desarrollo

o — Generar nue principalmente en los segment sponsables

po CONn mayor

- \ Regional Accounts | "

<t

<

o S ’
e Externas i
) - Clientes. comercial.

(&)

3

o

(03]

o

N'NECESARIA Y

—Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales o afines.

— Estudios de posigrado o especializacién en

areas de marketing y/o ventas. ma de 3 6 4 aios habiendo realizado

as de ventas compras, trade marketing o key

|
m
>
o
2=t
D
=

—Dominio del inglés. Valorable el conoci-
miento de otro idioma.

Mente cuantitati

— Acostumbrado a trabajar con soporte infor- Facilidad para las relaciones humanas.

maético.

I

Capacidad de iniciativa y de decision.

— Profundo conocimiento de los productos
de la empresa y del entorno competitivo.

Habituado a trabajar por objetivos.

[

Capacidad de organizacién.

- Experiencia en negociacion de acuerdos y
plantillas de dmbito nacional.

Disponibilidad para viajar. Movilidad geo-
gréfica.

e Director de Marketing.
< Director de Ventas.
e Director Comercial.

- Amplios conocimientos sobre distribucié
comercial y frade marketing.

En los iltimos afios, el trabajo de u
key account manager ha evoluci
notablemente, dada la crecient.

ar todas las relaciones de
on los clientes clave o criti-
s el interlocutor vdlido que en
cualquier momento puede dar respuesta

cualquier necesidad del cliente, cono-
ciendo sus problemas e inquietudes y
haciéndose participe de los mismos. Su
objetivo es optimizar la relacion entre
el cliente y el proveedor en términos de
ventas y rentabilidad. Es el puente entre
su organizacion y la del cliente.

El key account realiza una funcién
indispensable para garantizar la satis-
faccion de los clientes cuya territoriali-
dad supera la propia establecida por la
empresa, de tal manera, que coordina

las acciones de los distintos departa-
mentos y zonas comerciales, para ase-
gurar la homogeneidad en la prestacion
del servicio y el cumplimiento de los
compromisos adquiridos mutuamente.
Debe ser un profesional conocedor de
la realidad del mercado en el que se
desenvuelve y plenamente identificado
con los objetivos generales y la filosofia
de la empresa, para realizar sus funcio-
nes con garantia de éxito.

Sus principales cualidades deben ser, la

capacidad de negociacion, de organiza-
cion, de andlisis y ser un buen relaciones
publicas, al tener que tratar siempre de
conseguir acuerdos favorables para
ambas partes. Tiene que ganarse la con-
fianza del cliente en todo momento.
Paralelamente, debe prestar especial
atencion a los mercados potenciales
{prospeccion de negocios), gestionando
y captando nuevas firmas para generar
nuevo negocio, sobre todo en los seg-
mentos con mayor crecimiento.

Area de Empleo del COEV
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ECONOMISTES 7

El contenido del articulo que a continuacién se expone, se apoya en
la normativa recogida en el articulo 80 de la Ley 37/1992, del Impuesto
sobre el Valor Afadido ~modificado en su redaccién por la Ley 13/1996,
de Medidas Fiscales— y en el articulo 24 del RD 7/1993, por el que se

Las modificaciones de la
Base Imponible se refieren a
todos aquellos cambios que se
producen sobre ésta con pos-
terioridad al momento en que
se cuantificoé y que afectan a
situaciones como descuentos
y bonificaciones posteriores al
devengo, devoluciones de en-
vases y embalajes, situaciones
de suspension de pagos o
quiebras de clientes y deudo-
res tras el devengo, situacio-
nes de reclamacidn judicial y
contraprestaciones desconoci-
das en el momento del deven-
go.

A) En el caso de devolu-
ciones de envases y embala-
jes la norma general es rehacer
la factura de la operacién don-
de se incorporaba el precio de
los envases o embalajes que
se devuelven, aunque se ha
admitido por parte de la
D.G.T. que la modificacién se
produzca en un factura poste-
rior en forma de descuento.

B) Cuando efectuemos un
descuento o bonificacién con
posterioridad al devengo del
impuesto, para la modificacién
de la B.I. serd necesario aten-
diendo al R.D. 2.402/1.985
documentarse mediante una
factura rectificativa (abono)
por el importe total de la fac-
tura originaria, haciendo refe-
rencia a estd y emitiendo una
nueva factura con el importe
correspondiente al precio fi-
nal de la operacién (incluyen-
do el descuento practicado).

Si el descuento es por vo-
lumen de operaciones no serd
preciso hacer referencia mas
que al periodo a que se refieren
las facturas.

No obstante cuando el des-
tinatario no sea empresario ni
hubiese exigido factura podra
emitirse simplemente una no-
ta de abono.

C) En las anulaciones to-
tales o parciales de operaciones
con posterioridad al devengo del
impuesto se emite una factu-
ra rectificativa (abono) por el
mismo importe de la opera-
cidn anulada y en la que se ha-
ga referencia a la factura ori-
ginaria.

D) En las situaciones de
impago la normativa se ha
modificado flexibilizando las
condiciones para {a modifica-
cion de las Bases Imponibles
(BD.

Con anterioridad a la ley
66/1997, de 30 de diciembre
solo era posible la reduccién
de la BI cuando el deudor se
encontrara en quiebra o sus-
pensién de pagos con los si-
guientes requisitos:

1%y La operacién debe ha-
berse efectuado después de
enero de 1994 y haber sido
facturadas y contabilizadas por
el acreeor en tiempo y forma.

2% La declaracién de quie-

bra o suspensioén de pagos de-
be ser posterior al devendo de
la operacién impagada.

3°) No es valido para ope-
raciones entre partes vincula-
das segtin las normas del Im-
puesto sobre Sociedades, ni
ser créditos con garantia real
o afianzados por determinadas
entidades.

4%y Debe existir una provi-
dencia judicial de admisién a
tramite de la suspensién de pa-
£0s 0 una acto judicial de de-
claracion de quiebra.

5% El acreedor tendra que
comunicar a la Administracién
Tributaria en el plazo de un
mes desde la fecha de la ex-
pedicién de la factura rectifi-
cativa, la modificacién de la
base imponible, haciendo
constar que la modificacién no
se refiere a créditos garantiza-
dos, ni vinculados.

A esta comunicacién se
deberd acompafiar la copia de
las facturas rectificativas y la co-
pia de Ja providencia judicial de
admisién a trdmite de la sus-
pension de pagos o del acto
judicial de declaracién del
destinatario de las operacio-
nes.

6%) Una vez concedida la
autorizacién deberd emitirse
una factura de rectificacién al
deudor, y minorar la base im-
ponible, caso de que se abo-
naran por parte del deudor
cantidades con posterioridad
deberin ser objeto de nueva
rectificacién.

7°) El deudor deberé co-
municar a la Administracién

{*) Jorge Real

Tributaria correspondiente, en
el mismo plazo previsto para la
declaracién-liguidacién co-
rrespondiente al periodo en
que se reciben las facturas rec-
tificativas, la circunstancia de

haber recibido las facturas rec-
tificativas que le envie el
acreedor, consignando el im-
porte de las cuotas rectifica-
das y, en su caso, el de las no
deducibles.

En la nueva normativa se
mantiene la reduccién de la
base imponible en caso de
quiebras y suspensién de pa-
gos, pero la modificacion de
la base imponible no podra
efectuarse, en el supuesto de
una suspensién de pagos, des-
pués del decimoquinto dia an-
terior al de la celebracién de
la junta de Acreedores, ni tra-
tandose de una quiebra, des-
pués del duodécimo dia ante-
rior a la celebracion de la Jun-
ta de examen o reconoci-
miento de créditos.

So6lo en el caso de que se
sobresea el expediente de la
suspension de pagos o quede sin
efecto la declaracion de quie-
bra, el acreedor que hubiese
modificado base imponible de-
berd rectificarla nuevamente
al alza mediante una nueva
factura en la gue se repercuta
la cuota anteriormente modi-
ficada.

E) Se amplia la posibilidad
de modificacion de la base im-
ponible a la circunstancia del
impago de los créditos co-
rrespondientes a las cuotas re-
percutidas por operaciones
gravadas que sean total o par-
cialmente incobrables siem-
pre que se cumplan una serie de
requisitos:

1%) Que hayan transcurri-
do dos afios desde el devengo

del impuesto repercutido sin
que se haya obtenido el cobro
total o parcial del crédito.

2%y Que esta circunstancia
haya quedado reflejada en los
libros registros de este im-
puesto.

3% Que el sujeto
pasivo haya instado su
cobro mediante recla-
macién judicial al
deudor, no es necesa-
rio para este requisito
que transcurran dos
afios desde la recla-
macidn, este plazo es
desde el devengo de
la eperacién no co-
brada.

La modificacién
deberd realizarse en el
plazo de los tres me-
ses siguientes a la fi-
nalizacién del perfo-
do de dos aflos y co-
municarlo a la Admi-
nistracién Publica.

Una vez practica-
da la reduccién de la
base imponible, estd
no se volverd a modificar al
alza aunque el syjeto pasivo
obtuviese el cobro total o par-
cial de la contraprestacién.

Tanto en el caso de sus-
pension de pagos, quiebra o
reclamacion judicial no se po-
drd modificar la base imponi-
ble en las siguientes circuns-
tancias:

1%) Que los créditos tengan
garantia real, estén avalados
por entidades de crédito o cu-
biertos por seguro de crédito
o de caucidn.

2% Que sean créditos adeu-
dados por entes piiblicos.

3°) Que sean créditos esta-
blecidos entre entidades vin-
culadas definidas por el Im-
puesto de Sociedades.

49y Cuando el deudor sea
un no establecido en el terri-

desarrolla reglamentariamente el impuesio antes citado. Este tema fue
analizado por Juan José Enriquez Barbé, economista, director de la
ivisién Fiscal y Legal de PriceWaterhouseCoopers, en sesidn corres-
pondiente al Master en Tributacidn de la Escuela de Economia.

torio de aplicacion del IVA.

5% Cuando el deudor sea
un no empresario.

En todos los casos, para
poder modificar la base im-
ponible serd necesario que el
destinatario de las operacio-
nes que ha sido objeto de mo-
dificacion rectifique a su vez
las cuotas deducibles en la de-
claracién liquidacién corres-
pondiente al periodo imposi-
tivo en el que el deudor reci-
ba el documento justificativo
del derecho a deducir en el
que se rectifiquen las cuotas
inicialmente soportadas. Si el
deudor no hubiera tenido de-
recho a la deduccién total de
las cuotas deducibles que se
modifican, resutard también
deudor frente a la Hacienda
Pudblica por el importe de la
cuota del impuesto no dedu-
cible.

En los supuestos de pagos
parciales anteriores a la mo-
dificacion se entiende que
LV.A. estd incluido en las can-
tidades percibidas y en la mis-
ma proporcién que la parte de
contraprestacién satisfecha.

F) St el importe de una
contraprestacién no resultara
conocido en el momento del
devengo del impuesto, el su-
jeto pasivo deberd fijarlo pro-
visionalmente en basa a crite-
rios l6gicos, efectuando pos-
teriormente una rectificacién
con el importe definitivo de la
operacion, aplicando el tipo
de gravamen vigente en el
momento del devengo.

En todas las modificacio-
nes de Ia base imponible se
realizan a los tipos de gravamen
vigentes en el momento del
devengo del impuesto y no en
el de la rectificacion, en el ca-
so de modificacion de éstos.

(*) Colegiado n® 4.028

(Nueva Ley del IRPF )

: Obietivo Estando prevista la aprobacion de la Ley del IRPF los
. , | Uliimos dias de noviembre, esta sesion de trabajo tiene

Ponente

Matricula

como objetivo analizar las principales novedades de la
| misma, asi como sus aspectos mas conflictives.

Juan Mahuél-Lép’ez Carbajo. SUbdireotor General de
Impuestos sobreylaﬂenta de las Personas Fisicas.

18.000.-ptas. (10749 euros)
Colegiados 12.000.-ptas. (71’66 euros)

46004 Valencia
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ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N2 178 Enero 1998

- La tributacion de determinadas
operaciones societarias por la
denominada cuota gradual de
actos juridicos documentados.
Estudio del articulo 75 del
Reglamento del impuesto sobre
Transmisiones Patrimoniales y
Actos Juridicos Documentados.
Luis Fernando Trigo Sierra y Marta
Godmez Verdesoto.

- La nueva regulacion de la sus-
pension de los actos impugnados
en el procedimiento econémico-
administrativo. M2 José Lebron
Guerrero.

- Comentarios al convenio entre
Espafa y Portugal para evitar la
doble imposicion y prevenir la eva-
sion fiscal. José M2 Tovillas Moran.
- Eficacia normativa de las
Resoluciones del ICAC y contabili-
zacion del Impuesto sobre
Sociedades. Caridad Gémez
Mourelo.

- El estado de tesoreria: una revision
critica de sus elementos conceptua-
les. Antonio Pancorbo de Raio.

ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N¢® 179 Febrero de 1998

- El concepto de error de hecho en
el procedimiento de rectificacion de
errores de hecho en Derecho
Tributario. Estudio del ambito obje-
tivo de aplicacioén del articulo 156
de la Ley General Tributaria.
Montserrat Mongay i Soler.

- Reforma de la fiscalidad de las
PYMES. Roberto Alonso Alonso.

- El contexto determinante del frau-
de de ley tributaria. Guillermo G.
Ruiz Zapatero.

- El conocimiento en la estructura
organizativa. Lourdes Saiz
Barcena, Valentin Azofra
Palenzuela y Miguel A. Manzanedo
del Campo.

ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N2 180 Febrero de 1998

- Modificaciones en el Impuesto
sobre el Valor Ahadido. Antonio
Victoria Sanchez.

- Modificaciones en tasas y otras
prestaciones patrimoniales de
caracter publico. Javier Martin
Fernandez.

- La Inspeccioén de los tributos y
los administradores sociales: de la
responsabilidad tributaria a la
penal. Antonio Marquez Marguez.

- Ley de Derechos y Garantias de
los Contribuyentes. Javier M2 Tello
Bellosillo :

- Impuesto sobre Sociedades
(Caso practico)..Roberto Alonso
Alonso. i

- Los pringipios y normas contables
del inmovilizado inmaterial y sus
divergencias con las reglas fiscales
establecidas en la nueva Ley del
Impuesio sobre Sociedades: espe-
cial referencia a los derechos sobre
bienes en régimen de arrenda-
miento financiero y la actualizacion
de balances. Antonio Gonesa
Duarte. :

ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N? 187 Abril de 1998

- Ley de derechos y garantias de
los contribuyentes: el texto definiti-
vo. Carlos Palao Taboada.

- El poder normativo del ICAC

y su incidencia en el ambito fiscal.
M2 Pitar Martin Zamora y Luis
Alberto Malvarez Pascual:

ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N® 182 Mayo de 1998

- ¢ Existe el fraude a la ley tributa-
ria? Carlos Palao Taboada.

- El método de determinacion de
la base imponible en el IS: la
posible inconstitucionalidad del
articulo 10.3 LIS y los problemas
derivados de la remision a las
normas contables. Luis Alberto
Malvarez Pascual y M? Pilar
Martin Zamora.

- Los efectos del Estatuto del
Contribuyente sobre la inspeccién
de los tributos. José Miguel Pefa
Garbin.

- La corresponsabilidad fiscal y la
solidaridad. Baltasar de la Cruz
Rodriguez.

- Informacién para la gestion en las
entidades de crédito: rentabilidad
por productos ~servicios-centros-
clientes/segmentos/mercados.
Salvador Marin Hernandez.

- Entorno a la problematica conta-
ble de los emprésitos convertibles.
José Andrés Dorta Velazquez.

ESTUDIOS FINANCIEROS.
CONTABILIDAD Y TRIBUTACION
N¢ 183 Junio de 1998

- Cuestiones fiscales de la transi-
cion a la moneda Unica. Ubaldo
Gonzélez de Frutos.

- Los préstamos hipotecarios y el
Impuesto de Actos Juridicos
Documentados en la modalidad
que recae sobre documentos nota-
riales. Eduardo Cosme.

- La liquidacion provisional en el
Impuesto sobre Construcciones,

Instalaciones y Obras. Luis Cedillo .

Lopez.

- Los tributos con fines no fiscales.
Nuria Puebla Agramunt.

- Tratamiento tributario v registro
contable de las subrogaciones de.
coniratos de leasing inmobiliario en
a) El arrendador; b) El'subrogante;

y¢) El subrogado. Gema Blasco

Martinez:

- Una gestién socio-econémica
para la empresa: control y estrate-
gia. Domingo Nevado Pefa.

- Los grupos consolidables de enti-
dades aseguradoras. Ana M?
Monclis Salamero y Mar Rueda
Tomas.

ESTRATEGIA FINANCIERA
N2 136 Enero de 1998

- Técnicas para mejorar los gastos
generales. Pedro Pérez de Ayala.
- Como transformar la funcién
financiera. Martin Becerra Olmos.
- Como conseguir un préstamo
subvencionado. Yolanda Giner
Manso, M2 José Muriel de los
Reyes y F.J. Toledano Redondo.

- Que estructura financiera debe
tener Cartela S.A. Juan Jesus
Bernal Garcia.

- Servica S.A. contrata factoring
para su créditos comerciales. M2
Carmen Lozano Gutiérrez.

= Como utilizar la estructura tempo-
ral'de tipos de interés. Sandra
Morini Marreroy Néstor Bruno
Pérez. ,

- Como planificar el VA, Elisabeth
Cueto Faus.

- Los 6 grados de libertad en la
estrategia de negocio. Werner
Ketelh6éhn.

- Cémo planificar la produccion de
un producto. M? Cristina Camalefio
Simén.

- Como funciona el seguro de cré-
dito. Carmen G. Francisco Pérez.

ESTRATEGIA FINANCIERA
N? 137 Febrero de 1998

- Asignacion de recursos: en qué
se gasta la empresa el dinero.
Martin Becerra Olmos.

- Laserfile S.A., quiere mejorar el
margen de un nuevo producto.
Juan Jests Bernal.

- Ceda S.A. realiza una operacioén
de “forfaiting”. M2 Carmen Lozano.
- Principales novedades fiscales
para 1998. Carlos Rodriguez
Barriglete.

- Guia completa del factoring.
Maria Fernandez.

- Et factoring: un servicio integral.
Teresa R. Ferrer y José Ignacio
Gonzélez.

- Cémo orientar la empresa hacia
la tecnologia. W2 Cristina
Camaleno.

ESTRATEGIA FINANCIERA
N? 138 Marzo de 1998

- Disefio e Implantacion del cuadro

de mando integral. Montserrat
Vega Garcia.

- Laserfile S.A. Analiza su umbral
de rentabilidad. Juan Jesus Bernal

- Garcias
- Nuevo enfoque integrado de ges-

tion de riesgos financieros. Martin
Becerra Olmos.

- Las “Perversiones” del reporting.
Pedro Pérez de Auala.

- Férmulas juridicas para la colabo-
racién empresarial. M2 Antonio
Bergas Jané.

- Telecomunicaciones, nueva
herramienta de negocios. Maria
Fernandez Huertas.

- Como ganar mas con las limita-
ciones. Maria Cristina Camalefio.

ESTRATEGIA FINANGIERA
N2 139 Abril de 1998

- 1.as mejores practicas en el ciclo
de gastos. Martin Becerra Olmos.

- Godar §.A.; Como afecta mas
productos al umbral de rentabili-
dad. Juan Jesus Bernal Garcia.

- En el desarrollo:del caso practico,
se decidira si interesa la financia-
cién en pesetas o en divisas, y el
coste de la financiacion con y sin
seguro de cambio. M2 Carmen
Lozano Gutiérrez. e
- Efectos econdmicos de una sus-
pension de pagos. Juan Luis
Dominguez Pérez. e

- Reinvertir los beneficios extraordi-
narios en la LIS. Miguel Baz y Baz.
- Las empresas buscan la rentabili-
dad del software. Maria Fernandez
Huertas.

- Gestién de tesoreria en grupos de
empresas: antes y después del
euro. Miguel Toran Torrescassana.
- Euro en los grupos: el cash
management centralizado. Marc
Cebrian.

- El compromiso con la pyme, el
compromiso con europa. Alvaro
Ramirez.

- Los 16 inconvenientes del euro.
Néstor Bruno Pérez y José Ignacio
Gonzélez Gémez.

ESTRATEGIA FINANCIERA
N¢ 140 Mayo de 1998

- Fundamentos de las previsiones
financieras. Luis Chifflet Maini.

- ¢Por qué fracasan las fusiones de
empresas? Martin Becerra Olmos.
- Guia para preparar y realizar el
analisis de los estados financieros
consolidados. Moniserrat Vega
Garcia.

- Prudencia S.A. analiza la solicitud
de un préstamo. Juan Jesus Bernal
Garcia.

- Madefe S.A. solicita un crédito a
la exportacién con apoyo oficial. M2
Carmen Lozano Gutiérrez.

- Método de valoracion de existen-
cias. P. Ortiz Garcia, J.C. Trujilio
Mondgéjar y J.A. Pérez Ortiz.

- Efecto multiplicador del cuadro de
mando integral. M2 Cristina
Camalefo Simoén.
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- Leasing, entre la competencia y
los tipos de interés. M? Fernandez
Huertas.

ESTRATEGIA FINANCIERA
N2 141 Junio de 1998

- Los 7 habitos del director finan-
ciero de alta eficacia. Luis Chifflet
Maini.

- Cémo reducir costes compartien-
do actividades. Martin'Becerra
Olmos. £

- El impacto del euro en la gestion:
financiera. Julio Carlavilla.

- Cémo prevenir las situaciones de
morosidad e impago. José Antonio
Brandin. )

- Tratamiento fiscal v contable del
cortraio de leasing. Manolita
Inarejos Alvarez.

- Calidad y control en las cooperati-

vas. M2 Cristina Camalefio Simon.

ESTRATEGIA FINANCIERA

N2 142 Julio-Agosto 1998

< Pros y contras de las unidades de
negocio: Gabriel Fernandez
Mateos.

- Cémo gestionar el cambio de sis-
temas. Martin Becerra Olmos.

- Sanesa solicita un crédito oficial a
la exportacién. M# Carmen Lozano
Gutiérrez.

- Como afecta el Euro a los activos
financieros. Joan Hortala i Vallvé.

- Factores de coste del pagaré y
del pagara. Antonio Aynat Eknes.

- ¢ Como utilizar la inteligencia eco-
nomica para paliar costes.

M? Cristina Camalefio Simén.

- Pagos interbancarios transfronte-
rizos en la UEM. Julio Carlavilia.

" MACROECONOMIA

BOLETIN INFORMACION
COMERCIAL ESPANOLA
N 2564 Enero de 1998.

- La Unidn Europea durante la pre-
sidencia britanica. Manuel Conthe
Gutiérrez.

- El sector exterior de la vivienda
en Espaha en los afos noventa.
Aurora Pedro Bueno.

- El sistema econdmico internacio-
nal en 1997. Francesc Granell.

BOLETIN INFORMACION
COMERCIAL ESPANOLA
N¢ 2565 Febrero 1998.

- La crisis asitica y sus efectos
sobre el sector exterior de la eco-
nomia espafiola. Subdireccién
General de Estudios del Sector
Exterior.

- Las relaciones de la Union
Europea con los paises menos
desarrollados. Carmen D. Wehbe
Herrera.

GRUPO CATALANA OCCIDENTE
vy e 8l
/a ollooeioM s

SEGURO MEDICO DE REEMBOLSO DE GASTOS

/«a’aé e

~ ASISTENCIA MEDICA EN TODO EL MUNDO.
— ABSOLUTA LIBERTAD DE ELECCION DE PROFESIONALES Y CENTROS MEDICOS.
— LA SUMA DE INDEMNIZACIONES ANUALES ES ILIMITADA.

DOMICILIO: PLAZA CANOVAS, 1, 4.2 - TEL. 96 394 15 75 - FAX: 96 394 15 39




Ref.: 151/98-89 }

Empresa del sector del metal, solicita:
ECONOMISTA

Funciones:
- Gestiones de tesorerfa, andlisis econémico-financiero
y control presupuestario.

Perfil del candidato:

- Edad entre 26 y 40 afios.

- Valorable experiencia en departamento de adminis-
tracion.

- Conocimientos avanzados de office.

- Disponibilidad para viajar.

- Residencia en Llombai, Catadau, Benifayé, Alcira o
Carlet.

Se ofrece:
- Retribucién a convenir.

Ref.: 151/98-90 }

Empresa solici

w

ta:

ECONOMISTA

Perfil del candidato:

- Mujer entre 25-30 afios.

- Especialidad en costes o contabilidad analitica.
- Minimo un afio de experiencia.

- Vehiculo propio.

- Se valorard el conocimiento de idiomas.

Se ofrece:

- Jornada partida de 8.30 a 13.30 y de 15.30 a 19
horas.

- Retribucién inicial de 1.500.000.- ptas. con incenti-
vos a final de cada campafia, en funcién de resulta-
dos.

Ref.: 151/98-91 B

Empresa del sector Industrial-Comercial del mueble,
solicita cubrir el puesto de:

JEFE DE ADMINISTRACION 74

Perfil del candidato:

- Edad hasta 30 afios.

- Experiencia minima de dos afios en puesto similar.
- Dominio de inglés, hablado y escrito.

- Vehiculo propio.

Perfil del puesto:

- Zona de trabajo en I’Horta Sud.

- Retribucién entre 150-200.000.- ptas. netas/mensua-
les.

Ref.: 151/98-92 }

Empresa de Consultorfa, solicita:
ECONOMISTA

Perfil del candidato: ‘

- Varén, libre del servicio militar o prestacién social
sustitutoria.

- Valorable experiencia en contabilidad y control pre-
supuestario.

- Licenciado de las 4 dltimas promociones.

- Usuario de paquetes informaticos.

Se ofrece:
- Incorporacion inmediata.
- Sueldo a convenir, segtin valia del candidato.

ECONOMISTES 5

dos).

Toda oferta publicada en este periddico se gestiona a través del
Area de Empleo. En cada caso se resaltan aquellos aspectos
mas significativos de los puestos ofertados y esta dirigida exclu-
sivamente a los miembros del Colegio (colegiados y precolegia-

)

Asociacion sin dnimo de lucro, solicita:

ECONOMISTA

Perfil del candidato:

- Informdtica a nivel de usuario: Entorno Windows 95
(Word y Acces).

- Conocimientos de inglés.

- Experiencia anterior.

- Conocimientos del mundo empresarial.

- Buena presencia.

- Facilidad para las relaciones.

- Sensibilidad por los proyectos sociales.

- Permiso de conducir y vehiculo propio.

Funciones:

- Visitas a empresas: establecer primer contacto, pre-
sentacién del Centro, propuestas de colaboracién.

- Base de datos de 1a empresa.

- Atender las peticiones de las empresas: consuitas
asesoramiento.

- Recogida de ofertas de trabajo.

- Recopilar y facilitar documentacién e informacién de
interés para las empresas. Redaccién del Boletin del
Centro.

>

Se ofrece:

- Horario a convenir.

- Jornada de 20 horas semanales.

- Contrato de obra o servicio terminado.

- Salario de 85.000 ptas. netas/mensuales.

Ref.: 151/98-94 }

Empresa de servicios valenciana, busca:

DIRECTOR PROMOCION

Perfil del candidato:

- Experiencia en direccion de agencias de viaje o empre-
sas de tour operators, en su defecto, experiencia de dos
a tres afios como director de promocién de producto en
gran empresa.

- Vocacion comercial.

- Disponibilidad para viajar a nivel nacional y extranjero.

- Capacidad para dirigir equipos humanos.

- Dominio de inglés, hablado y escrito.

Perfil del puesto:

- Salario fijo, segiin valia del candidato, més gastos.

- Edad entre 28-35 afios.

- En caso de vardn, libre de servicio militar o prestacién
social sustitutoria.

Ref.: 151/98-93 }

Ref.: 151/98-05 J

Empresa del sector del pldstico, cercana a Valencia,
solicita, para sustitucién por baja de maternidad con
contrato hasta finales de abril de 1999, un/a;

ECONOMISTA

Perfil del candidato:

- Experiencia en ¢l drea administrativa-contable.

- Usuario de informatica.

- Posibilidad de incorporacién inmediata.

- Conocimientos altos de inglés, hablado y escrito.

Ref.: 151/98-96 )

Empresa del sector del metal, solicita:
ECONOMISTA

Perfil del candidato:

- Mujer, entre 27/30 afios.

- Usuaria de informaética en programas de contabilidad
y hojas de célculo.

- Buen nivel de inglés, hablado y escrito.

- Experiencia en el drea de contabilidad.

Se ofrece:

- Sueldo entre 140/150.000 ptas. netas/mes por 14
pagas.

- Incorporacién inmediata.

Ref.: 151/98-97 }

Empresa financiera busca:
COMERCIALES

Perfil del candidato:

- Varén, libre del servicio militar o prestacién social
sustitutoria.

- Edad, hasta 30 afios.

- Valorable experiencia comercial en productos finan-
cieros.

- Vehiculo propio.

Se ofrece:

- Contrato laboral de seis meses, con posibilidad de
prérroga.

- Remuneracion fija de 86.000 ptas. netas/mes, mis
incentivos y kilometraje.

HORARIO
DE ATENCION
AL COLEGIADOQO
De lunes a jueves, de 9.00
a 13.30 horas y de 16.00 a
19.30 horas, previa cita.
Se recuerda que los vier-
nes mo se conciertan
ken‘trewistas.

tacidn Artesana

Pedidos al Tel.: 963832133
Fax: 963837950 ¢ E-mail: alacena@ctv.es

Este es un afio especial para nosotros.
Después de esios aftos de trabajo y
esfuerzo, nos es grato comprobar que
nuestros clientes nos siguen
considerando, en el campo del
aprendizaje de los idiomas, como:.,
referencia de calidad y buen hacer.

10% de descuento a iodos Ed;s;mﬂe@iaﬂus.,

Avda. Biasto Ibafiez, 25, efitrslo. - 46030 Valencia
Tfno. 96 889 12 73 - Fax 98 360 41 54,
e-mail: valencia@inlinguazes.com




Miércoles, 16 de diciembre de 1998

La Jornada tiene una duracién de 8 horas lectivas y
se impartira el dia 16 de diciembre, de 10 a 20 horas.

Hotel Rey Don Jaime
Avda. Baleares, 2

Economistas y estudiantes: 11.000 ptas. (65'48 euros).
Licenciados y otros participantes: 40.000 ptas. (20010
euros).

La matricula incluye la documentacion de trabajo,
diploma acreditativo de participacién, almuerzo y
cafés.

Los socios de economistas o el personal gue éstos
tengan a su cargo en sus despachos, obtendran un
15% de descuento sobre la matricula de “licenciados
y otros participantes”. Sera necesario acreditar esta
condicion presentando fotocopia del TC2 o bien foto-
copia de la escritura de la sociedad.

Si por parte de una empresa u organismo asisten
dos o mas alumnos, tendran acceso igualmente al

) guaimen
descuento del 15% sobre la matricula de “licenciados
y otros participantes”.

En la Secretaria del Colegio se encuentran las solici-
tudes de preinscripcion a cumplimentar.

Una vez confirmada la inscripcidn, deberd abonarse
la matricula antes del comienzo de la Jornada.

Toda inscripcién no anulada 24 horas antes del co-
mienzo de la Jorada, supondra el pago integro de
la matricula.

Caolegio de Economistas dé Valencia

Ponente

Moderador

Ponente

Moderador

Fonente

Moderador

Ponente

Moderador

Ponente

Ponentes

Moderador

Moderador

Apertura

Hble. Sr. D. José Luis Olivas. Conselfer de Economia,
Hacienda y Administracion Publica,

(Pendiente de confirmacion).

Estrategias empresariales ante el euro.

Gonzalo Solana. Director de Estudios Econémicos
del Consejo Superior de Camaras.

Fernando Zarraga. Miembro del Seminario Permanente
sobre el Euro.

Pausa-café
El euro, la giobalizacién y los mercados financieros.

Ignacio Ezquiaga. Socio-subdirector general de
Analistas Financieros Internacionales.

José Maria Gil. Miembro del Seminario Permanente
sobre el Euro.

La adaptacion al euro en la Administracién Pablica.

Pedro Antonio Merino. Subdirector general de
Coordinacion de Organismos Monetarios
Internacionales. Direccion General del Tesoro y Politica
Financiera.

Nicolas Jannone. Miembro del Seminario Permanenie
sobre el Euro.

Almuerzo

Las nuevas reglas bancarias derivadas de la

introduccién del euro.

- Las preguntas que queriamos hacer a las entidades
financieras.

- Principales implicaciones en las relaciones con los
bancos.

Joaquin Aranda. Catedrdtico de Economia Aplicada.
Director del Servicio de Estudios de la Caja de Ahorros
de Murcia.

Vicente Urios. Miembro del Seminario Permanenie
sobre el Euro.

Recomendaciones AECOC a fabricantes y

distribuidores para la introduccion del euro.

- Posibles practicas a seguir en la adaptacién al euro.

- Perspectivas de los grandes fabricantes y
distribuidores.

Juan Carlos Arenas. Gerente de Arthur Andersen
Valencia.

José Luis Ballester. Miembro del Seminario
Permanente sobre el Euro.

Pausa-café

Implantacion del euro en Pymes. Experiencia

piloto del caso Luvipol.

- Euro Project. Experiencia piloto de la Comisidn
Europea.

- Perspectivas de la gestion de un proyecto de cambio
de adaptacion al euro en el caso de Luvipol.

José Maria Garcia. Director Financiero de Luvipol
Joaquin Mora. Gerente de Arthur Andersen Alicante.
Joaguin Rodrigo. Miembro del Seminario Permanente
sobre el Euro.

Fin de la Jornada




