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Mejor llevar un protector
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ENTORNO COMPETITIVO
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pocas oportunidades, muchos candidatos.
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Marca IPersonal es
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Marca IPersonal es




1.
iQUE EFECTO
CAUSAS?
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Tu marca ya existe
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<Lo que SOY?

<0 lo que los demas creen que SOY?
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[Para Reputacion +
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COHERENCIA

CAPACIDAD \’“i )
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ONFIANZA
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m Descubrir el Efecto
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. Motivador
Emprendedor

Inspirador, guia

Etc.




Confusion
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LTA DE CONFIANZA
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Misidn y vision personal.
Etica y valores.

Reorienta tu marca
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¢Como te defines?
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La Misién

S para lo que existo

\ % para lo que trabaj

. ’- 1€ SOY.
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La Vision
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tiva e inspira. g .
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Valores -,

El conjunto de cre
rigen mi actitud.

Es nuestra

B
Compromiso Competitividad
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Cooperacion Espontaneidad Generosidad
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Integridad Justicia Humildad

Altruismo
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Objetivos claros @

SABER QUE PUEDO LLEGAR

SABER LO QUE NECESITO PARA LLEGAR
SABER SI HE LLEGADO
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Generar conflanza



Los 4 niveles de valor
para generar CONFIANZA

LO QUE DICEN
LOS DEMAS

A través de la
reputacion

LO QUE SOY DEIVIOSTRAR PUEDO

JUSTIFICAR A
través de la

Mis valores,

puntos fuertes .
accion.




squé capacidad tienes?

Tu Propuesta de valor



Analisis de Eotencialidades @
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Tu situacion personal

Habilidades personales

Habilidades sociales
Cualidades profesionales
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Estrategias de desarrollo e

Cubrir debilidades
con un plan de mejora. Volcarme
en mis fortalezas,

Descubre lo que mejor sabes hacer y HAZLO!
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PROPUESTA
DE VALOR

Por qué yo
y no los
demas.

Qué
aporto,
beneficios.

Cual es mi
diferencia

soluciono.
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La promesa de valor
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Relaciones

Redes de contacto y nhetworRing.
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Trabajo con la red de contactos
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¢Que es NetworRing” e

2. Construir relaciones con
4. Generar notoriedad,
darte a conocer,

personas de tu entorno

1. Acudir a actividades
y eventos

5. Buscar oportunidades
de trabajo o negocio
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Una profesional con

Es visible en su entorno. €)

Tiene valores, es coherente y diferente

Mide su potencial y mejora su capacidad

Desarrolla una estrategia de posicionamiento personal.

Se marca mayores objetivos.
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Mantiene activa una red de contactos @
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Detras de una marca

EMBAJADORES DE MARCA
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